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Détail de I'offre : Consultor(a) de Contas -

Recruteur
Adresse

Ville
Référence
Titre de I'offre

Description du poste

Type de contrat
Télétravail
Localisation

Pays

Région

Description du profil

Divisao de Produtos Profissionais - Posi¢ao Afirmativa Para Pessoas Com Deficiéncia

B  LoréalBrasil

25D1760546385

Consultor(a) de Contas - Divisdo de Produtos Profissionais - Posi¢ao Afirmativa Para Pessoas
Com Deficiéncia

Atuar com vendas diretas (sell-in) para sua carteira de clientes (saldes de beleza);
Conquistar e desenvolver novos clientes;

Acelerar o sell-out da carteira de clientes;

Atuar como um parceiro de negécio dentro dos clientes;

Analisar e construir os KPIs, monitorando os resultados e traduzindo-os em planos acionaveis
para o negocio;

Compreender as necessidades do cliente para desenvolver uma oferta personalizada,
orientando gestao de estoque e mix de produtos adequados de forma a garantir
disponibilidade continua;

Apoiar os clientes na implementagdo de novas estratégias para o saléo, adicionando valor
especifico da marca e pensando na jornada do consumidor;

Ser parceiro do time de Educacéo para capacitar a equipe do saléo (cabeleireiros,
estoquistas, recepcionistas) sobre os produtos das marcas, seus beneficios, protocolos de
servicos, modos de uso, e técnicas de vendas;

Fomentar boa execugédo de marca no espagco fisico do saldo, assegurando que os produtos
estejam expostos de forma estratégica, visivel e atraente, seguindo as diretrizes de
merchandising da Divisao de produtos Profissionais;

Atuar na digitalizac&o do saldo de beleza, dando suporte para atividades de midias sociais,
utilizacdo do L’Oréal Partner Shop, entre outros;

Concentrar-se nos SKUs da marca, incluindo a comunicagao dos beneficios para
cabeleireiros(as) e consumidor(a) final.

CDI

Non spécifié

Belo Horizonte, Minas Gerais

Brésil

Minas Gerais

Conhecimento intermediario em Pacote Office (Excel, PowerPoint, Word e OneNote);
Conhecimento de matematica financeira;

Conhecimento sobre técnicas de venda e negociagéo;

Desejavel Graduagao Completa;

Habilitagao B Definitiva;

Disponibilidade para viagens.

*O Que Vocé Vai Encontrar:

Possibilidades de crescimento, incluindo carreira internacional;
Ambiente inclusivo e diverso;
Cultura voltada para pessoas, pessoas e pessoas!

Atenc&o: as vagas que nao possuem descritivo de data limite para candidatura sao por
padréo publicadas como abertas durante 2 semanas. Considere confirmar a data limite de
candidatura diretamente com o empregador ou no site de candidatura da vaga.


https://bresil.francealumni.fr/

